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¢QUE ES EL ALCA?

ALCA=TLCNA+OMC

El Acuerdo de Libre Comercio de las
Ameéricas no es sélo un tratado de
comercio exterior que abarca desde Alaska
hasta Tierra del Fuego. Este acuerdo, que
se negocia a puerta cerrada desde 1994, es
un trato internacional que afectara
negativamente la economia, el medio
ambiente, los derechos laborales y la
soberania de nuestros pais.

ElI ALCA no solo representa la expansion a
todo el continente americano del TLCNA
(acuerdo de libre comercio suscrito por
EEUU, Canada y México en 1994), sino que
introduce varias disposiciones de los _
tratados de la Organizaciéon Mundial del Wik
Comercio (OMC) que son perjudiciales para l'l":I.
los paises en desarrollo. Wl ,i;-"-; §
De ahi la formula ALCA = TLCNA + OMC. L

EIALCA no tiene por objetivo la
integracién de nuestros paises sino crear
una zona de libre comercio para aumentar
las ganancias de las transnacionales
norteamericanas.

Este TUNUPA esta dedicado en su totalidad |i:
al analisis del ALCA en base al resumen de

un trabajo de Maude Barlow, presidenta
nacional del Council of Canadians, el grupo -
de propugnacion publica mas grande de \
Canada, y una de las directoras del Interna- |
tional Forum on Globalization. '
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El Area de Libre Comercio de las Américas y la Amenaza

para los programas sociales, la sostenibilidad del medio

ambientie y la justicia social de las Américas *

El ALCA fue lanzado por los 34 lideres de Norte, Centro y
Sudamérica y del Caribe, exceptuando Cuba, durante la
Cumbre de las Américas celebrada en Miami, Florida, en
diciembre de 1994.En la Segunda Cumbre celebrada en
Santiago de Chile en abril de 1998, se conformé un Comité
de Negociaciones Comerciales (CNC), compuesto por los
viceministros de comercio de cada pais.

Con el apoyo de un comité tripartito integrado por el Banco
Interamericano de Desarrollo, la Organizacion de los
Estados Americanos y la Comision Econdmica para
Latinoamérica y el Caribe (CEPAL), se establecieron nueve
grupos de trabajo encargados de las negociaciones:

1) Servicios;

2) Inversiones;

3) Compras del sector publico;

4) Acceso a mercados

5) Agricultura;

6) Derechos de propiedad intelectual;

7) Subsidios, antidumping y derechos compensatorios;
8) Politica de competencia

9) Solucién de controversias.

Se establecieron también comités especiales para tratar las
problematicas relativas a:

* las economias mas pequenas,
* sociedad civil

» comercio electronico

+ acuerdos anticipados

En Estados Unidos, una variedad de comités empresariales
asesoran a los negociadores de ese pais y mas de 500
representantes empresariales cuentan con autorizacion de
seguridad suficiente y acceso a los documentos de
negociacion del
ALCA que son
secretos para la
opinién publica.

Area de Investigacion y
Capacitacion Rural
FUNDACION SOLON
Telf./Fax: 417057
www.funsolon.org
email:wsolon@caoba.entelnet.bo
Casilla: 6270 La Paz
Direccion: Av. Ecuador N°2519

Existe una gran
presion para que
el ALCA llegue a

buen puerto debido a la derrota del Acuerdo Multilateral
sobre Inversiones (MAI) en la primera reuniéon ministerial
de la OMC en 1996 y en la Organizacioén de Cooperacion y
Desarrollo Econémicos (OCDE) en 1998, ademas del
fracaso de la «Ronda del Milenio» de la OMC en Seattle en
diciembre de 1999.

Muchos observadores y especialistas en comercio han
identificado al ALCA como heredero natural de estos
proyectos fallidos y temen que otro fracaso de este tipo
podria poner en suspenso a estos acuerdos masivos de
libre comercio durante afios.

¢, Qué contiene el ALCA?

La informacion sobre el contenido exacto del ALCA ha sido
escasa. Sin embargo, ultimamente, se han filtrado informes
confidenciales a la prensa. Estos informes revelan un plan
para crear el tratado comercial mas amplio que jamas se
haya negociado. La combinacién de un acuerdo de servicios
totalmente nuevo en el ALCAYy las disposiciones existentes
(y quiza hasta extendidas) del TLCNA con respecto a
inversiones representan una amenaza completamente
nueva para todos los aspectos de la vida de los pueblos de
las Américas. Esta poderosa combinacion otorgara a las
empresas transnacionales del hemisferio nuevos derechos,
en las areas supuestamente protegidas de sanidad,
seguridad social, educacién, servicios de proteccién
ambiental, suministro de agua, cultura, proteccién de
recursos naturales y todos los servicios gubernamentales,
tanto federales como provinciales y municipales.

Los 9 Grupos de

Negociacion

1. Servicios

El mandato del grupo de negociacion de servicios es:
«Establecer disciplinas para liberalizar progresivamente el
comercio de servicios, de modo que permita alcanzar un
area hemisférica de libre comercio, en condiciones de

La Paz - Bolivia

Equipo Responsable:
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* El texto completo de Maude Barlow se encuentra en www.canadians.org
del Concejo Canadiense y www.tradewatch.org de la institucién Public Citi-
zen de los EE.UU. Maude es autora y coautora de 12 bestsellers. Su nuevo
libro, Global Showdown: How the New Activists are Fighting Global Corporate
Rule, escrito juntamente con Tony Clarke, sera publicado por la editora Stoddart
en febrero de 2001.
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certidumbre y transparencia» y desarrollar un marco «que
incorpore derechos y obligaciones en servicios de alcance
integral». En palabras mas sencillas el objetivo es que el
ALCA sea compatible y desarrolle el Acuerdo General sobre
el Comercio de Servicios (GATS) de la OMC.

El GATS fue establecido en 1994, tras concluir la Ronda
de Uruguay que dio nacimiento a la OMC. Las negociaciones
del GATS para «elevar el nivel de liberalizacién
gradualmente» han empezado y Estados Unidos, Canada
y Europa esperan lograr un acuerdo general para diciembre
del 2.002.

El GATS tiene como mandato restringir las acciones de los
gobiernos con respecto a servicios por medio de un conjunto
de limitaciones juridicas y la aplicacion de sanciones
comerciales si se viola el acuerdo. El propdésito fundamental
es restringir el suministro de servicios por parte del Estado
y facilitar el acceso a contratos gubernamentales por parte
de las empresas transnacionales incluso en sanidad,
cuidado hospitalario, atencién domiciliaria, odontologia,
puericultura, cuidado del anciano, educacién-primaria,
secundaria y postsecundaria-museos, bibliotecas, servicios
juridicos, asistencia social, arquitectura, energia, servicios
hidricos, servicios de proteccion ambiental, propiedad
inmobiliaria, seguros, turismo, servicios postales,
transportes, campo editorial, teledifusién y muchos otros
sectores.

El tratado de servicios del ALCA tiene un alcance mas amplio
todavia que el del GATS. Ademas de incorporar «derechos
y obligaciones integrales», sera aplicable a «fodas las
medidas que afecten al comercio de servicios, tomadas por
todos los niveles de gobierno cuando éstos actien segun
los poderes otorgados por las autoridades
gubernamentales».

El acuerdo acerca de servicios, segun el grupo negociador,
deberia tener «cobertura universal de todos los sectores
de servicios» y los gobiernos deberian limitarse a regular
estos servicios unicamente en el marco de las «disciplinas
establecidas en el contexto del tratado del ALCA».

Algunos de las disciplinas del tratado serian:

» Tratamiento de nacién mas favorecida: El acceso
otorgado a inversionistas/empresas de un pais del ALCA
deberia ser otorgado a inversionistas/empresas de todos
los demas paises del ALCA,;

« Tratamiento nacional: deberia darse a los inversionistas/
empresas de todos los paises del ALCA el mismo
tratamiento que se da a los proveedores de servicio
nacionales o locales;

* Transparencia: hacer: «de conocimiento publico todas
las medidas pertinentes que podrian incluir, entre otros
elementos, nuevas leyes, reglamentos, directrices
administrativas y acuerdos internacionales adoptados
por todos los niveles de gobierno que afecten al comercio
de servicios»;

Por esta via se invalida la regulaciéon gubernamental y se
otorga inmensas facultades a las empresas de servicios
del ALCA. Por ejemplo, si se incluyen los derechos de
tratamiento nacional en el ALCA, todos los servicios publicos
de todos los niveles de gobierno se abririan a la competencia
de empresas de servicio extranjeras con fines de lucro. Este
acuerdo prohibiria a todo gobierno nacional o subnacional
ofrecer financiamiento preferencial a proveedores
nacionales en diversos servicios como ser sanidad,
puericultura, educacion, servicios municipales, bibliotecas,
cultura y servicios hidricos y de alcantarillado.

Por primera vez en un acuerdo de comercio internacional,
las empresas de servicio transnacionales contaran con
derechos competitivos en una gama completa de
suministros de servicios gubernamentales y tendran el
derecho de enjuiciar a cualquier gobierno que se resista a
indemnizarlas financieramente. Sherri Stephenson,
Vicedirectora de Comercio de la OEA, afirma: «Debido a
que los servicios no se ven sujetos a barreras en forma de
aranceles aduaneros o impuestos, el acceso a mercados
se ve restringido por los reglamentos nacionales. Por lo
tanto, la liberalizacion del comercio de servicios
presupone la modificacién de leyes y reglamentos
nacionales, hecho que dificulta y sensibiliza estas
negociaciones para los gobiernos».
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2. Inversiones

El grupo de negociaciones sobre inversiones tiene como
mandato establecer un «marco legal justo y transparente
para promover las inversiones mediante la creacion de un
entorno estable y previsible que proteja al inversionista, sus
inversiones y flujos relacionados, sin crear obstaculos para
las inversiones provenientes del exterior del hemisferio».
Este mandato se fundamenta en el Capitulo 11 de
inversiones del TLCNA.

El TLCNA fue el primer tratado de comercio internacional
del mundo en permitir que un interés privado, usualmente
una empresa o sector industrial, pase por encima de su
propio gobierno y cuestione directamente las leyes, politi-
cas y practicas de otro gobierno miembro del TLCNA si
esas leyes, politicas y practicas inciden en los «derechos»
de la empresa en cuestién. El Capitulo 11 otorga a la em-
presa el derecho de enjuiciar al gobierno por ganancias que
habria perdido a raiz de acciones del gobierno, sin impor-
tar la legalidad de dichas acciones o el propdsito por el cual
fueron efectuadas.

El grupo negociador de inversiones esta incluyendo y
potenciando los contenidos del capitulo 11 del TLCNA dentro
del ALCA.

Las empresas pretenden mover a sus profesionales y
técnicos de un pais a otro por encima del proceso normal
de migraciones. Intentan limitar y evitar que un pais impon-
ga condiciones a las inversiones extranjeras. Y quieren es-
tablecer un tribunal de solucién de controversias conforma-

do por burdcratas designados del area comercial con ca-
pacidad de invalidar la legislacion gubernamental u obligar
al gobierno en cuestion a pagar una indemnizacion a fin de
mantener la legislacion.

3. Compras del sector publico

El mandato del grupo de negociacion de compras del sector
publico es: «kampliar el acceso a los mercados para las com-
pras del sector publico de los paises del ALCA». Esto se
lograria mediante «un marco normativo que asegure la aper-
tura y la transparencia en los procedimientos de las com-
pras del sector publico» que asegure «la no discriminacién
en las compras del sector publico» y «un examen imparcial
y justo para la resolucién de los reclamos y apelaciones
relativos a las compras del sector publico».

El mandato del ALCA en lo que respecta a las compras del
sector publico va mas alla que el tratado de la OMC sobre
compras del sector publico, cuyo fin es evitar que los go-
biernos fomenten el desarrollo de la economia nacional al
momento de comprar bienes. La OMC quiere recortar las
normas que favorecen a los proveedores nacionales y que
imponen reglas de inversion en el pais. No obstante, por el
momento, la OMC no ejecuta las reglas de acceso a mer-
cados o tratamiento nacional en la compra de bienes y ser-
vicios gubernamentales directos.

Sin embargo, el grupo de negociacion del ALCA parece ir
mucho mas lejos, al abrir fodos los contratos, servicios y
bienes gubernamentales a licitaciones en las que podran
participar otras empresas de los paises del ALCA. El grupo

INVERSIONISTAS POR ENCIMA DE LOS PAISES

El Capitulo 11 del TLCNA fue empleado exitosamente por la empresa Ethyl Corp. de Virginia para obligar al gobierno
canadiense a revocar la legislacion que prohibia la venta transfronteriza de su producto, MMT, un aditivo para gasolina
que ha sido prohibido en muchos paises y al que el primer ministro canadiense Jean Chrétien una vez denominé
«neurotoxina peligrosa». S.D. Myers, una empresa estadounidense de eliminacién de residuos de PCB, también amenaz6
con utilizar el Capitulo 11 para obligar a Canada a revocar la prohibicion de exportaciones de PCB. La compaiiia
estadounidense encausoé exitosamente al gobierno canadiense y percibiéo US$ 50 millones por dafios y perjuicios en
relacion con los negocios perdidos durante el corto plazo en que se mantuvo en efecto la prohibicion.

Una empresa de exportacion de agua, Sun Belt Water Inc. de Santa Barbara, California, esta enjuiciando al gobierno
canadiense por 14.000 millones de doélares porque Columbia Britanica prohibié la exportacion de agua en grandes
cantidades en 1993, accidon que imposibilité el negocio de exportaciéon de agua de la empresa en aquella provincia.
Ademas, la empresa canadiense Methanex -la productora de metanol mas grande del mundo- esta enjuiciando al gobierno
estadounidense debido a que California ordené en 1999 retirar paulatinamente a este controvertido contaminante empleado
como aditivo de gasolina.

En 1996, Metalclad Corporation, una empresa estadounidense de eliminacién de residuos, acusé al gobierno mexicano
de violar el Capitulo 11 del TLCNA cuando el Estado de San Luis Potosi denegd el permiso para reabrir las instalaciones
de eliminacion de desechos. El gobernador del estado ordendé la clausura del sitio después de que una auditoria ecolégica
demostré que las instalaciones contaminarian el suministro local de agua. Posteriormente, el gobernador declaré que el
sitio seria parte de una zona ecolégica de 600.000 acres (casi 243.000 hectareas). Metalclad dijo que esto constituia un
acto de expropiacion e inici6é una causa por dafnos y perjuicios. En agosto del 2000, un tribunal del TLCNA expidi6 un fallo
a favor de la empresa y orden¢ al gobierno mexicano pagar US$ 16,7 millones a titulo de indemnizacion.
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de negociacion ha solicitado un inventario de los sistemas
de clasificacién internacionales pertinentes y una compila-
cién de las estadisticas de compras de cada gobierno.

4. Acceso a mercados

El mandato del grupo de negociaciéon de acceso a merca-
dos es seleccionar una metodologia y un cronograma para
la eliminacién de los aranceles y las barreras no arancela-
rias restantes, y acordar el ritmo al que se reduciran los
aranceles.

Los aranceles son impuestos fronterizos. Las barreras no
arancelarias comprenden todas las reglas, politicas y
practicas gubernamentales, aparte de los aranceles, que
pueden tener impacto en el comercio. Potencialmente, las
barreras no arancelarias incluyen todo lo que hacen los
gobiernos, incluso la prestacién de servicios y la proteccion
de la salud y la seguridad de sus ciudadanos. Su inclusion
en el mandato de este grupo de negociacion expande
considerablemente el alcance de las disposiciones de
acceso a mercados del TLCNA.

Segun el TLCNA, el acceso a mercados esta sujeto a
tratamiento nacional. Esto significa que los bienes
importados provenientes de otro pais del TLCNA deben ser
tratados «no menos favorablemente» que los bienes
nacionales. Sin embargo, el tratamiento nacional que
dispone el TLCNA no se extiende a las compras del sector
publico o a subsidios nacionales, y se lo aplica a servicios
unicamente de forma limitada. Esto protege a la mayoria
de los programas gubernamentales en caso de que se
cuestione el tratamiento nacional.

Bajo las reglas del ALCA, la amplia mayoria de los servicios
hoy a cargo del Estado entrarian bajo una légica de
mercado.

Por otra parte, se ha asignado al grupo de negociacién de
acceso a mercados la tarea de identificar y eliminar «/as
barreras técnicas comerciales» al igual que en la OMC. El
acuerdo sobre barreras técnicas al comercio (TBT) de la
OMC es un régimen internacional para armonizar las normas
aplicables al medio ambiente y otros sectores que
efectivamente crea un techo aunque no un piso para tal
reglamentacion. Segun las reglas del acuerdo, una nacion
debe estar preparada a demostrar, en caso de ser
cuestionada, que sus normas ambientales y de seguridad
son «necesarias» y constituyen «los medios menos restric-
tivos desde el punto de vista comercial» para lograr las me-
tas de conservacion, seguridad alimentaria o normalizacion
sanitaria. Esto significa que una nacion tiene la obligacion
de demostrar que una disposicion de proteccion
medioambiental es necesaria y no restrictiva del comercio.

Si bien el TLCNA contiene disposiciones acerca de normas

técnicas, éstas no son tan rigurosas como las del acuerdo
TBT de la OMC. EI TLCNA reconoce el derecho de todas
las partes a mantener normas y medidas reguladoras que
promuevan un nivel mas alto de proteccion que el que se
lograria con medidas fundamentadas en normas
internacionales, siempre y cuando no haya discriminacién
entre bienes importados y nacionales. Al elegir las disposi-
ciones mas estrictas de la OMC, los negociadores del ALCA
introducirian restricciones mas rigurosas en los gobiernos
de la Américas y limitarian su derecho a regular los intere-
ses de sus ciudadanos.

5. Agricultura

El mandato del grupo de negociacién de agricultura es:

* eliminar los subsidios de exportacion agropecuaria que
afectan al comercio en el hemisferio, tomando como base
el acuerdo sobre agricultura (AOA) de la OMC;

* «disciplinar» otras practicas agricolas que distorsionan
el comercio;

* y garantizar que las «medidas sanitarias y fitosanitarias»
no se utilicen como una barrera oculta al comercio, utili-
zando al acuerdo de la OMC como modelo.

El acuerdo sobre agricultura de la OMC restringen las po-
liticas agricolas nacionales en lo que compete al nivel de
apoyo a los agricultores, la capacidad de mantener reser-
vas de alimentos de emergencia, el establecimiento de re-
glas de seguridad alimentaria y la habilidad de garantizar el
suministro de alimentos.

El acuerdo de la OMC sobre la aplicacién de normas
sanitarias y fitosanitarias (SPS) establece restricciones para
las politicas gubernamentales relativas a la seguridad de
alimentos y salud animal y vegetal, desde plaguicidas y
contaminantes bioldgicos hasta la inspeccion de alimentos,
etiquetado de productos y alimentos genéticamente
modificados. Al igual que en el caso del TBT, el acuerdo
SPS de la OMC va mas lejos que el TLCNA.

La disposiciones del TLCNA en si mismas no imponen
ninguna norma especifica; establecen un enfoque general
para garantizar que las medidas SPS se empleen por
razones cientificas legitimas y no oculten barreras al
comercio. Los paises miembros estan aun facultados para
tomar medidas a fin de proteger la vida y la salud de
humanos, animales y plantas en niveles que consideren
«adecuadosy». Mientras el TLCNA «alienta» a las partes para
que armonicen sus medidas sobre la base de las normas
internacionales pertinentes, la OMC tiene como meta retirar
el poder de decisién de los gobiernos nacionales con
respecto a salud, alimentacion y seguridad, y otorgarselo a
entidades normalizadoras internacionales como Codex
Alimentarius, un grupo elite de cientificos con sede en
Ginebra, controlado mayormente por las grandes empresas
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agroalimentarias.

El acuerdo SPS de la OMC ha sido utilizado para derrotar
el «principio de precaucion» que permite realizar acciones
reguladoras cuando existan riesgos de dafio, aunque exis-
ta incertidumbre cientifica sobre el alcance y la naturaleza
del impacto potencial que podria tener un producto o
practica.Al elegir el acuerdo SPS de la OMC y no las dispo-
siciones SPS del TLCNA, quienes elaboran el tratado del
ALCA apuntan a retirar totalmente el derecho de los gobier-
nos individuales de las Américas a establecer normas en
las areas cruciales de sanidad, seguridad alimentaria y
medio ambiente.

6. Derechos de propiedad intelectual

El mandato del grupo de negociacion de derechos de
propiedad intelectual es «reducir las distorsiones del
comercio hemisférico y promover y asegurar una adecuada
y efectiva proteccion de los derechos de propiedad
intelectual».

El término propiedad intelectual se refiere a tipos de
propiedad intangible como patentes, que generalmente
otorgan al titular un poder exclusivo. A partir del 1° de ene-
ro del 2000, todos los paises del ALCA estan sujetos a las
reglas del Acuerdo sobre aspectos de derechos de propie-
dad intelectual relacionados con el comercio (TRIPS) de la
OMC.

Este acuerdo establece reglas mundiales sobre patentes,
copyright y marcas registradas. El TRIPS va mucho mas
alla de proteger invenciones originales o productos cultura-
les y ahora permite que se patenten formas de vida. Pro-
mueve la prioridad de los derechos privados de las empre-
sas por encima de los derechos de las comunidades loca-
les y su patrimonio genético y medicina natural. Permite a
las empresas farmacéuticas mantener la carestia de las me-
dicinas; ultimamente, el acuerdo TRIPS fue invocado para
evitar que los paises en desarrollo suministren medicinas
mas baratas a los pacientes de SIDA del Tercer Mundo.

El grupo de negociacion de propiedad intelectual del ALCA
ha especulado que podria ir mas lejos que el acuerdo TRIPS
de la OMC en ciertas areas no especificadas.

7. Subsidios, antidumping y derechos
compensatorios

El mandato del grupo de negociacion de subsidios,
antidumping y derechos compensatorios es «examinar
maneras de profundizar, si correspondiera, las disciplinas
existentes que figuran en el Acuerdo sobre Subvenciones y
Medidas Compensatorias de la OMC y... llegar a un enten-
dimiento comun con miras a mejorar, cuando sea posible,

las reglas y procedimientos relativos a la operacion y apli-
cacion de las legislaciones sobre dumping y subvenciones,
a fin de no crear obstaculos injustificados al comercio en el
Hemisferio».

El acuerdo de la OMC establece limites a lo que pueden o
no pueden subsidiar los gobiernos. Muchos paises en
desarrollo lo han criticado severamente por favorecer a los
paises del Hemisferio Norte y a las grandes empresas
agroalimentarias. El Articulo XXI del GATT, el tratado de
comercio de mercancias de la OMC, exime a las actividades
de la esfera militar, incluso subsidios masivos
gubernamentales para la investigacion y exportacion, a fin
de proteger los «intereses esenciales de seguridad» de los
gobiernos. Debido a que la excencion de seguridad protege
a la industria bélica contra un cuestionamiento de la OMC,
fomenta el gasto de los gobiernos en el sector militar y
cualquier industria relacionada a la seguridad nacional.
Considerando que la mayoria del gasto militar se concentra
en las economias de unos pocos paises del Hemisferio
Norte, la exencion de seguridad de la OMC otorga a estos
paises una inmensa ventaja competitiva por encima de los
paises mas pequenos.

8. Politica de competencia

El mandato del grupo de negociacion de politica de
competencia es «garantizar que los beneficios del proceso
de liberalizaciéon del ALCA, no sean menoscabados por
practicas empresariales anticompetitivas». El grupo de
negociacion ha acordado «Avanzar hacia el establecimiento
de una cobertura juridica e institucional a nivel nacional,
subregional o regional que proscriba la ejecucion de
practicas empresariales anticompetitivas» y «desarrollar
mecanismos que faciliten y promuevan el desarrollo de la
politica de competencia y garanticen la aplicacion de las
normas sobre libre competencia entre y dentro de los paises
del Hemisferio».

El objetivo de la politica de competencia, elemento
relativamente nuevo en las negociaciones comerciales, es
reducir o eliminar las practicas que parezcan proteger los
monopolios nacionales. Canada propone que cada pais
adopte medidas e «inicie la accién necesaria» para
«proscribir la conducta comercial anticompetitiva».

Aparentemente, la meta es promover la competencia; pero
el resultado, particularmente para los paises en desarrollo,
es que a menudo se ven obligados a desmembrar los
monopolios existentes para ofrecer a las empresas
transnacionales extranjeras la excelente oportunidad de
comprar las empresas nacionales mas pequefias y
establecer un nuevo monopolio supranacional protegido por
acuerdos de la OMC tales como TRIPS y el Acuerdo de
Servicios Financieros que protegen las mega-fusiones mun-
diales.
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9. Solucion de controversias

El mandato del grupo de negociacion de solucién de con-
troversias es «establecer un mecanismo justo, transparen-
te y eficaz para la solucién de controversias entre los pai-
ses del ALCA» y «disefiar medios para facilitar y fomentar
el uso del arbitraje y otros medios alterna-
tivos de solucién de diferencias para re-
solver controversias privadas en el marco
del ALCA».

Queda aun por verse si el mecanismo de
solucion de controversias sera un calco del
modelo del TLCNA o de la OMC. Sin em-
bargo, el mandato del grupo de negocia-
cion incluye «tomar en cuenta, entre otros,
el entendimiento relativo a las normas y
procedimientos por los que se rige la so-
lucién de controversias de la OMC». De
ser éste el caso, es mas probable que el
sistema del ALCA para la solucién de con-
troversias entre gobiernos se asemeje mas
al de la OMC que al del TLCNA.

Bajo el TLCNA, un pais que pierde un caso
frente a un panel de solucién de contro-
versias debe aceptar el fallo y ofrecer una
«indemnizacion adecuada» al otro gobier-
no o verse sujeto a represalias en forma
de «beneficios equivalentes». El TLCNA
no crea un conjunto comun de leyes co-
merciales para los paises miembros. Los
paneles de solucion de controversias del
TLCNA fallan sobre la base de las leyes
comerciales nacionales del pais importa-
dor.

Por otra parte, la funcion del panel de so-
lucién de controversias de la OMC es de-
cidir si la practica o politica en cuestion de
un pais determinado constituye efectiva-
mente una «barrera al comercio», e inva-
lidar la practica disputada si se considera
que asi debe ser.

Bajo la entidad de solucion de controversias de la OMC, un
pais, que a menudo actia en nombre de sus propios inte-
reses empresariales, puede cuestionar las leyes, politicas
y programas de otro pais e invalidar sus leyes nacionales.
El pais que pierde tiene tres opciones: cambiar su legisla-
cion a fin de que corresponda con el fallo de la OMC; pagar
permanentemente una indemnizacion en efectivo al pais
ganador; o verse sujeto a sanciones comerciales severas y
permanentes por parte del pais ganador.

Decenas de leyes nacionales y estatales sobre sanidad,

seguridad alimentaria y medio ambiente han sido deroga-
das mediante este proceso de la OMC. De mas esta decir
que los fallos afectan a los paises mas pobres de manera
diferente que a los ricos. Las sanciones aplicadas a paises
que dependen de uno o dos cultivos de exportacion para
sobrevivir pueden ser devastadoras. No es de sorprender-
se que la mayoria de las impugnaciones de la OMC fueron

iniciadas por paises ricos. Efectivamente, Estados Unidos
promovio casi la mitad de las 117 impugnaciones iniciadas
entre 1995 y 2000.

Pareceria ser que los negociadores del ALCA elegiran con-
servar los poderes de composicién privada de controver-
sias que contienen las disposiciones inversionista-estado
del TLCNA, y a la vez optar por las condiciones mas exi-
gentes de la OMC en cuanto a controversias entre estados.
Esto corresponderia con las demas propuestas del ALCA,;
sea cual fuere el modelo existente o propuesto que conten-
ga las «disciplinas» mas fuertes, ése es el modelo que ele-
gira el ALCA.
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a) Comité de economias mas pequenas

Este comité ha «reconocido la asimetria» entre los diferen-
tes paises de las Américas y la necesidad de elaborar un
plan «a fin de crear oportunidades para la participacion to-
tal de las economias mas pequenas y aumentar su nivel de
desarrollo». No obstante, el plan parece ser impreciso y
consiste mayormente en suministrar «una base de datos
de necesidades de asistencia técnica de las economias mas
pequefias». En ninguna parte del mandato de este comité
se reconoce la inmensa disparidad entre los ricos y los po-
bres del hemisferio, tanto dentro de cada pais como entre
naciones diferentes.

b) Comité de la sociedad civil

Este comité reconoce que «la sociedad civil ha surgido
como nuevo protagonista en el didlogo acerca del
comercio». Si bien su mandato es «recibir puntos de vista
de la sociedad civil para analizarlos y presentar la gama de
opiniones a los ministros de comercio del ALCA», el
propdsito de todo didlogo es «mantener la transparencia
en el proceso de negociacion y llevar a cabo las
negociaciones de manera que se profundice el conocimiento
y apoyo del publico al ALCA». Pareceria ser que el
verdadero papel que juega el comité no es escuchar sino
hacer un simulacro de dialogo real. Efectivamente, dice
Stephenson, el beneficio del trabajo de este comité «podria
aliviar la presién relacionada con problematicas laborales y
ambientales».

c) Comité conjunto de expertos del sector
publico y privado en comercio electronico

Es un comité muy importante cuyo tema de concentracion
tiene todas las caracteristicas de un sector emergente.
Durante los ultimos afios ha habido un explosién de
comercio electrénico. En el afio 2000, las ventas via
comercio electronico en Estados Unidos ascendieron a casi
US$ 30.000 millones, un aumento de 75% en un afio. Para
2005 -ano en el que se prevé la implementacién del ALCA-
el comercio electrénico podria manejar un cuarto del
comercio mundial. Estados Unidos ha identificado la meta
de adoptar reglas mundiales para un régimen no regulador
de comercio electrénico orientado hacia el mercado. Si se
eliminan los impuestos en este tipo de comercio, se podria
perder anualmente miles de millones de ddlares, los que
reduciria aun mas las bases de financiamiento para
programas gubernamentales.

El comité, dominado en gran medida por los mas poderosos
productores empresariales de hardware, software y equipos

de comunicaciones Internet, tales como Microsoft y AT&T,
ha encargado varios estudios clave sobre todos los aspectos
del comercio electronico y claramente se esta convirtiendo
en el centro motriz de la familia del ALCA.

d) El comité de negociaciones comerciales
del ALCA

Este comité ha identificado tres areas donde habria
«acuerdos anticipados» -silvicultura, energia y pesca- que
se esperan acordar durante la cumbre ministerial de la Ciu-
dad de Quebec en abril de 2001. Esto significa que se po-
dria llegar a un acuerdo en estas areas antes de la fecha
prevista para la ratificacion del ALCA del 2005, eliminandose
los aranceles en estos recursos ambientalmente sensibles
sin que el publico tenga la oportunidad de dar a conocer su
punto de vista.

{Qué impacio tendra el ALCA

en los pueblos de las Américas?

Servicios Sociales

Los poderes expandidos propuestos para el ALCA,
combinados con el Capitulo 11 del TLCNAYy la introduccion
de una «cobertura universal de todos los sectores de
servicio» presentan una grave amenaza para los programas
sociales. Algunos gobiernos suministran servicios de
sanidad universal, educacién publica, puericultura,
jubilaciones, asistencia social y muchos otros servicios
sociales sin fines de lucro.

Hasta las recientes negociaciones GATS, y las actuales
negociaciones del ALCA, muchos gobiernos han sostenido
que estos programas sociales son un derecho fundamental
de la ciudadania y, en consecuencia, los han excluido de
los acuerdos comerciales. Sin embargo, con estos dos
acuerdos, todos los gobiernos de las Américas se estan
exponiendo a amenazas de sanciones comerciales por parte
de empresas transnacionales prestadoras de servicios que
tienen interés en desmembrar los monopolios
gubernamentales restantes del hemisferio.

El area de servicios es el sector del comercio internacional
que manifiesta el mayor grado de crecimiento. De todos los
servicios, sanidad, educacién y agua son los sectores
potencialmente mas lucrativos. Los gastos mundiales en
servicios hidricos actualmente exceden 1 billén de délares
anuales; en educacion exceden 2 billones de délares y en
sanidad 3,5 billones de ddlares.

Las rapaces y poderosas empresas transnacionales han
tomado como blanco a éstos y otros servicios;
indefectiblemente, tienen como meta desmantelar
completamente los servicios publicos al someterlos a las
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reglas de competencia internacional y a las disciplinas de
la OMC y del ALCA.

En Estados Unidos, el cuidado de la salud se ha convertido
en un negocio de inmensa magnitud; las empresas gigantes
de servicios de salud estan registradas en la bolsa de
comercio de Nueva York. Rick Scott, presidente de
Columbia, la empresa hospitalaria con fines de lucro mas
grande del mundo, dice que el area sanidad es un negocio
igual que el sector aerolineas o la industria de rodamientos
y se ha comprometido a destruir todos los hospitales publi-
cos de Norteamérica debido a que no son «buenos ciuda-
danos empresariales».

Las entidades inversionistas como Merrill Lynch y The
Lehman Brothers prevén que la educacién publica se pri-
vatizara en el hemisferio dentro del plazo de una década,
como ocurrié con salud publica, y dicen que cuando esto
ocurra se generaran ganancias ilimitadas.

Si se incluyen estos servicios en el ALCA, cosa que parece
muyh probable, las empresas extranjeras con fines de lucro
de los sectores sanidad, educacion y otros servicios sociales
de todo el hemisferio tendran el derecho de establecer una
«presencia comercial» en cualquier parte de Norte, Centro
y Suramérica. Tendran derecho a competir por fondos
publicos con instituciones publicas como hospitales,
escuelas y guarderias. Las normas que rigen a los
trabajadores de los sectores salud, educacion, puericultura
y servicios sociales se veran sujetas a las reglas y criterios
del ALCA. Las empresas educativas de todo el hemisferio
estaran facultadas para conferir titulos. Los servicios
extranjeros de telemedicina seran legales. Ningun pais
podra detener la competencia transnacional de
profesionales en sanidad y educacion de bajo costo.

Medio Ambiente

El borrador del ALCA, en su forma actual, no contiene
garantias en cuanto al medio ambiente. El mandato original
del ALCA, elaborado en 1994 durante la primera Cumbre
de las Américas, contenia la promesa de promover la
integracion econdmica del hemisferio de tal forma que se
«garantizase el desarrollo sostenible y a la vez se protegiese
el medio ambiente». En 1996, se realiz6 una importante
cumbre en Bolivia sobre desarrollo sostenible a fin de
garantizar que los principios de la Cumbre de Rio de 1992
serian parte integral del proceso del ALCA. La cumbre de
Bolivia dio origen a sesenta y cinco iniciativas, conocidas
como «Plan de Accion de Santa Cruz», y al Comité
Interamericano de Desarrollo Sostenible. Sin embargo, el
proyecto no contd ni con fondos suficientes ni con un
mandato claro y en consecuencia, en la cumbre de Santiago
de 1998, se dejé de lado por completo la meta de desarrollo
sostenible en el nuevo mandato del ALCA y se separaron
totalmente los aspectos comercio y medio ambiente. Con
George W. Bush actualmente en la Casa Blanca, hay aun

mas certeza de que las problematicas ambientales relativas
al libre comercio hemisférico se dejaran de lado.

Las disposiciones inversionista-estado del TLCNA ya han
tenido un grave impacto en la politica ambiental. No s6lo se
ha impugnado exitosamente una cantidad de reglamentos
sanitarios y ambientales en Canad4, Estados Unidos y
México, sino que el Capitulo 11 se utiliza para crear un
«efecto de enfriamiento» mediante el cual se advierte a los
gobiernos que no conviene tomar ciertas medidas
reguladoras por temor de violar las disposiciones acerca
de inversiones del TLCNA.

Como explica el experto en aspectos juridicos del comercio
Steven Shrybman, «las disposiciones de inversionista-
estado del TLCNA representan nada menos que un desvio
radical de las normas legales nacionales e internacionales
de por lo menos tres maneras fundamentales. En primer
lugar, otorgan a las empresas el derecho de ejecutar
directamente un tratado internacional del cual no son partes
signatarias y segun el cual no tienen obligaciones. Segundo,
extienden el arbitraje comercial internacional a
reclamaciones que no tienen nada que ver con contratos
comerciales sino con leyes y politicas gubernamentales.
Tercero, crean derechos juridicos sustantivos con respecto
a expropiacion y tratamiento nacional que van mas alla de
los que estan a disposicion de la ciudadania o de las
empresas localesy.

El abogado en asuntos comerciales Barry Appleton explica
que «podrian condimentar la comida de los nifios con
plutonio liquido; si se lo prohibe y la empresa productora es
estadounidense, habra que pagar una indemnizacion».

Energia

Si bien no existe un grupo de negociacién ALCA dedicado
exclusivamente a temas de energia, hay un consenso para
llegar a un «acuerdo anticipado» sobre este asunto en la
cumbre de la Ciudad de Quebec del mes de abril.
Efectivamente, es muy probable que el ALCA haga eco de
las disposiciones sobre energia que forman parte integral
del TLCNA.

En este acuerdo, los negociadores crearon una politica
energética continental liberalizada, antiambiental y
anticonservacion, fundamentada en exportaciones
generadoras de grandes ganancias a corto plazo y de alto
costo, controlada por las empresas de energia
transnacionales, con poco interés en el aumento de precios
0 en las consecuencias ambientales de sus acciones. Si se
extiende al resto del hemisferio este régimen energético
desregulado, tendrd consecuencias devastadoras en la
lucha contra el uso excesivo de combustibles fésiles en los
paises de las Américas.

Seria util para los paises latinoamericanos productores de
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energia como Venezuela y Bolivia saber qué fue lo que pasé
con las reservas energéticas de Canada bajo estas reglas,
ya que éstas seran aplicables a todos los paises de
Latinoamérica bajo el ALCA.

En Canada, para cumplir con dichas disposiciones del
TLCNA, se invalidaron los poderes de la entidad reguladora
National Energy Board y se desmanteld la «garantia de
suministro vital» que exigia que Canada mantuviese un
superavit de gas natural suficiente para 25 afos.
Actualmente, no hay ninguna entidad gubernamental ni ley
que garantice que los canadienses contemos con un
suministro adecuado de energia propia en el futuro. No
obstante, Estados Unidos ha declarado que su propia
reserva de 25 afos si es necesaria por razones de seguridad
nacional y, en consecuencia, actualmente la conserva. El
sistema de distribucién de gas dentro de Canada fue
abandonado por la frenética construccion de gasoductos
norte-sur. Se prohibié la aplicaciéon de impuestos al
suministro canadiense de energia y asi los gobiernos
perdieron una fuente de ingresos tributarios.

Mas importante todavia, el acuerdo comercial impuso un
sistema de «reparticion proporcional» mediante el cual el
suministro canadiense de energia a Estados Unidos esta
garantizado a perpetuidad. En lo que se puede denominar
una sorprendente renuncia de soberania, el gobierno de
Canada acordd que ya no tiene el derecho de «rechazar
una solicitud de licencia o revocar o cambiar una licencia
de exportacion de energia a Estados Unidos», mismo si
fuese por razones relativas a practicas ambientales o
conservacion.

En una década se han cuadruplicado las exportaciones
canadienses, ascendiendo a 8,5 mil millones de pies cubicos
(240 millones m3) por dia. Aproximadamente el 55% de la
produccion total canadiense de gas se exporta a Estados
Unidos, donde las empresas de distribucion de ese pais
han logrado firmar contratos a largo plazo al menor precio
posible. Los consumidores canadienses deben ahora
competir por sus propios recursos energéticos contra una
economia diez veces mas grande con reservas que
decrecen permanentemente y una demanda que va en
aumento. La situacion del sector petrolero es la misma.
Canada produce actualmente 2,3 millones de barriles por
diay envia 1,3 de éstos a Estados Unidos.

Los acuerdos de libre comercio obligaron a Canada a
comprometerse a una politica energética de exportaciones
masivas y garantizadas a Estados Unidos que depende mas
que nunca de la explotacion de recursos primarios.

Agua
De igual manera, es improbable que, bajo el ALCA, Estados

Unidos no extienda a los demas paises del hemisferio las
disposiciones del TLCNA con respecto a recursos hidricos.

El Capitulo 3 del TLCNA establece obligaciones, incluso
derechos de tratamiento nacional, con respecto al acceso
a mercados para el comercio de bienes. Utiliza la definicion
de «bienes» del Acuerdo general sobre aranceles aduaneros
y comercio (GATT) que claramente incluye «aguas, incluso
aguas naturales o artificiales, y aguas aireadas».

Cuando se estaba negociando el TLCNA, sus opositores
exigian que se eximiese expresamente al agua. Los go-
biernos argliian que en ese momento el agua no se comer-
cializaba en ninguno de los paises del TLCNA; por lo tanto,
el agua en su estado «natural» gozaba de seguridad. Los
detractores arguian que toda proteccion de esta indole se-
ria, en el mejor de los casos, solo temporaria y que en cuanto
cualquier jurisdiccion comenzase a vender agua con fines
comerciales, las disposiciones clave del TLCNA entrarian
en efecto, lo que socavaria el control publico del agua.

Existen tres disposiciones clave del TLCNA que ponen en
peligro al agua una vez que ésta se comercializa. La primera
es la relativa a tratamiento nacional, segun la cual ningun
pais puede discriminar a favor de su propio sector privado
en cuanto al uso comercial de los recursos hidricos. Una
vez que se expide a una empresa una licencia para la
exportaciéon de agua, los «inversionistas» de otros paises
del TLCNA tienen el mismo «derecho de establecimiento»
que las empresas nacionales con respecto al uso comercial
del agua.

La segunda disposicion consta en el Capitulo 11, en la
clausula inversionista-estado. Es aplicable al agua de dos
maneras. En primer lugar, si cualquier pais, estado o
provincia del TLCNA intenta autorizar unicamente a
empresas nacionales para exportar agua, las empresas de
los demas paises del TLCNA tendran derecho a
indemnizaciones financieras. Segundo, si cualquier gobierno
del TLCNA promulgase legislacion para prohibir la venta
de agua en grandes cantidades, en virtud de ese mismo
acto el agua se convertiria en un «bien» comercial; los
derechos del inversionista que constan en el Capitulo 11
entrarian en vigor gracias a la misma ley que los excluye,
posibilitando la demanda de indemnizacién financiera por
oportunidades perdidas.

La tercera disposicion clave consta en el Art. 315,
«reparticién proporcional», la misma disposicion que cre6
un mercado continental de energia. Segun los articulos 315
y 309, ningun pais puede reducir o restringir la exportacion
de un recurso una vez establecida su comercializacion.
Ademas, ningun gobierno puede imponer un impuesto a la
exportacién o cobrar mas a los clientes de otro pais del
TLCNA que a los clientes nacionales. Las exportaciones
de agua estarian garantizadas al nivel adquirido durante
los 36 meses precedentes; cuanto mas agua se exporte,
mas sera el caudal que se debera exportar. Aunque se
determinase que el movimiento masivo de agua daina el
medio ambiente, dichos requisitos continuarian en vigor.
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El tratado ALCA amplia mas este peligro al involucrar los
servicios de suministro y tratamientos de agua.

Agricultura y Seguridad Alimentaria

Ya se ha retirado de la voz inglesa «agriculture» (agricultura)
el elemento «culture» (cultura), reemplazandoselo con
«business» (empresa). Bajo el nuevo sistema alimentario
mundial, la agricultura, mediante la cual los agricultores
cultivaban alimentos para el pueblo y las comunidades, ha
sido reemplazada por un sistema «agroempresarial»,
industria agroalimentaria en la cual las empresas
transnacionales producen alimentos con fines de lucro sin
que importen las normas de seguridad alimentaria o los
derechos de los agricultores.

Debido a que la OMC prohibe los controles de exportacion
e importacion, soélo los agricultores sumamente grandes,
los grandes paises y las grandes empresas podran
sobrevivir. En consecuencia, el acuerdo sobre agricultura
de la OMC ha beneficiado casi exclusivamente a las grandes
empresas agroalimentarias del mundo.

Segun las disciplinas de la OMC, los agricultores ya no
pueden negociar colectivamente los precios de los productos
con compradores nacionales, por una parte, y extranjeros,
por la otra. La eliminacion del soporte de precios nacionales
para proteger a los agricultores los ha dejado a merced de
los precios internacionales.

Gracias a la OMC, Estados Unidos ha impugnado
exitosamente los requisitos impuestos por Japon a las
importaciones agricolas en materia de pruebas de residuos
de plaguicidas en relacioén con la salud. Los paises ya no
pueden mantener reservas alimentarias de emergencia en
caso de sequia o cosecha deficitaria; actualmente, deben
comprar lo que necesitan en el mercado abierto.
«Autosuficiencia alimentaria» significa ahora contar con el
dinero suficiente para comprar comida, a diferencia de la
habilidad para producirla.

Canada y Estados Unidos han utilizado exitosamente el
acuerdo SPS para revocar una prohibicién europea de la
carne vacuna norteamericana que contiene hormonas
dafiinas y posiblemente cancerigenas. La UE, sumamente
sensible a la preocupacion por el trastorno de la vaca loca,
puso en vigor una interdiccion del uso no terapéutico de
hormonas en su sector alimentario, citando diversos
estudios que establecian un nexo entre éstas y la
enfermedad. El panel de la OMC exigio «certeza cientifica»
de que estas hormonas causan cancer u otros efectos
adversos para la salud, socavando el principio de precaucion
como base de los reglamentos de seguridad alimentaria.

Derechos laborales

El ALCA traera la profundizacion de la flexibilizacién labo-
ral, esto significa que las transnacionales tendran la flexibi-
lidad de limitar y recortar los derechos laborales en funcién
de las oportunidades de ganancias en los diferentes pai-
ses y sectores economicos.

Se generalizara el trabajo maquila que consiste en trasladar
a otro pais partes del trabajo que antes se desarrollaba en
un sola empresa para aprovechar costos mas bajos de mano
de obra y otras ventajas comparativas: salarios mas bajos,
posibilidad de extender la jornada de trabajo, ausencia de
amparo legal, inexistencia o limitaciéon al accionar de los
sindicatos, explotacién del trabajo infantil...

En México, desde la aplicacion del TLCNA se han reducido
los salarios en un 25 % y ocho millones de familias han
pasado a incorporar la categoria de pobres. Las condiciones
labores han sufrido un gran deterioro en la zona de las
maquilas afectando sobre todo a las mujeres

Si las condiciones y recomendaciones de los grupos de
negociacion del ALCA conforman la base sustantiva de un
pacto de comercio hemisférico, el proceso en su totalidad
es inaceptable y los ciudadanos de las Américas deben
luchar para derrotarlo por completo.
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iNO AL ALCA!

BOLIVIA DEBE SER INFORMADAY DECIDIR DEMOCRATICAMENTE

AfinesdeAbril, 34 presidentes de nuestro continente, exceptuando
Cuba, se reuniran en la Tercera Cumbre de las Américas de
Quebec, Canada, paraavanzar en laconcrecion del AreadeLibre
Comercio de las Américas (ALCA). El texto integro de este
acuerdo que se negocia a puerta cerrada desde 1994 no ha sido
difundido hasta la fecha a la opinion publica, sin embargo,
basandonos en un conjunto deinformaciones que han trascendido
a la prensa podemos afirmar que este tratado afectara
negativamente la economia, el medio ambiente, los derechos
laboralesy la soberania de nuestro pais.

El ALCA serala expansion a todo el continente americano
del TLCNA (acuerdo de libre comercio suscrito por EEUU,
Canaday México en 1994). Este acuerdo no tiene por objetivo
la integracion de nuestros paises sino crear una zona de libre
comercio para aumentar las ganancias de las transnacionales
norteamericanas. Las grandes corporaciones de EE.UU., gracias
al trabajo maquila en México han ganado de 28.000 a 32.000
$US mas por obrero a afio. Ocho millones de familias han sido
sumergidas en la pobreza en México y los salarios han caido en
una cuarta parte desde su ingreso alaTLCNA. En lazonadelas
maquiladoras, alo largo de la frontera entre EEUU y México, €l
crecimiento de la polucion y los desechos quimicos han
incrementado dramati camente lastasas de hepatitisy | os defectos
en nifios recien nacidos.

La experiencia del TLCNA muestra cémo los derechos
laborales mas basicos, en particular de las mujeres, son
recor tados paraaumentar las utilidades de las grandes empresas
extranjeras. salarios por debajo del minimo, jornadas laborales
de més de 12 horas, ausencia de amparo legal, limitacion a
accionar delos sindicatos, condicionesinsalubresanivel laboral,
explotacién del trabajo infantil ...

El ALCA expandira las reglas del TLCNA sobre el monopolio
de las patentes (particularmente importantes en el sector
farmacéutico) y legalizara los organismos genéticamente
modificados, afectando | os precios delos medicamentosy lasalud
de lapoblacion.

Provocara una explotacion indiscriminada de los recur sos
naturales similar a la producida en el estado mexicano de
Guerrero donde se destruy6 el 40% de sus bosgues desde la
aplicacion del TLCNA..

El ALCA acelerara la quiebra de las medianas, pequefias y
micro empresas de Bolivia. Solo se beneficiardn los sectores
empresariales exportadores que sean competitivos. Canada y

EE.UU. dicen que dliminaran las subvencionesasus exportaciones
pero mantendran las subvenciones para su mercado interno
haciendo imposible quelos productos agricolasdel Sur compitan
en igualdad de condiciones en sus mercados. Un reciente estudio
del impacto del ALCA sobre la industria alimentaria de la
Argentina prevé una leve caida de las exportaciones (4%) y un
significativo incremento de las importaciones (entre 30 y 35%).

El ALCA profundizara la privatizacion de los servicios
publicosy permitird que las empresas privadas, como ya ocurre
en Canaday México, exijan las mismas exencionesy privilegios
quelasentidades publicas que prestan dichos servicios de bienestar
comun.

EIALCA, comoe TLCNA, impedira, bajo €l pretexto de otorgar
seguridad absolutaalasinversiones, cualquier regul acién estatal
destinadaapreservar laeconomia, € medio ambiente, losderechos
laborales y la salud de la poblacion. Después de la firma del
ALCA cualquier legisacion nacional deberéa demostrar que
no es un obstaculo innecesario al comercio y la inversion
extranjera, reservandose las empresas € derecho a querellar
legal mente contranuestros paises. Canadayahasido demandado
y condenado por prohibir un aditivo para naftas considerado
cancerigeno y México enfrenta demandas por causas similares.

L osabgjo firmantes no nos oponemos alaintegraci 6n de nuestros
paises. Todo lo contrario, queremos y creemos en una unidad
diferente, basada en la reciprocidad, la equidad, la justiciay €l
respeto ala soberania de nuestros pueblosy culturas.

Lo que rechazamos son las negociaciones en secreto a espaldas
de la poblacidn, lo que cuestionamos es que a titulo de libre
comercio sevulnere lasalud de lapoblacidn, el medio ambiente,
losderechoslaboraesy seprofundicelacoloniaizacion de nuestro
pais. Lo que denunciamos es que se esta negociando un tratado
para favorecer a las grandes transnacionales del continente en
desmedro de laviday la soberania de nuestros pueblos.

Por todo lo expuesto, los abajo firmantes exigimos que el
gobierno deBaliviano firme este acuerdo, ni ninglin actade
intenciones, hasta que el pueblo sea debidamenteinformado,
se difunda en su integridad las 800 paginasdel ALCA,y €
pais decida de maner a democr atica en una consulta popular,
referéndum, plebiscito, cabildos, asambleasu otro mecanismo
quegaranticela participacion delaciudadania. El presentey
futuro de nuestro pais esté en juego, Bolivia tiene el derecho a
decidir democréticamente.

Bolivia, Abril, 2.001
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